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Менеджер по корпоративным продажам
Характер работы: 

· Поиск корпоративных клиентов.
· Участие в тендерах, проведение презентаций, ведение переговоров на уровне первых лиц компаний.
· Проведение анализа конкурентной среды.
Требования:
· Студенты последних курсов (4, 5, 6 курс).
· Четкая, грамотная речь, ориентация на клиента, ориентация на результат.
· Желательно знание технологий продаж и привлечения клиентов.
· Приветствуются знания конкурентной ситуацией на рынке сотовой связи.
Условия:
· Работа в офисе в центре города: пер. Холодный 10А.

· График работы: с пн – пт, с 9.00 до 18.00.

· Оформление в соответствии с ТК РФ.

· Корпоративное обучение (за счет компании).
· Оплата услуг мобильной связи, предоставление служебного транспорта (автомобиль с водителем).
· Перспективы профессионального и карьерного роста. 

· Льготное кредитование в крупнейших банках региона. 

· Гибкая система материального поощрения и дополнительных выплат. 

Возможны варианты частичной занятости для студентов очной формы обучения (количество мест ограничено).
Присылайте свои заявки/резюме  до 1.04.2012 на e-mail: Nkuskova@ncc-volga.ru (обязательно укажите удобный  Вам график работы).

